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Mit Sicherheit
hervorragend!
Durch jahrelange Erfahrung
und die richtigen Zutaten 
zum perfekten 
Ergebnis.



Nur wer mit hochwertigen 
Produkten arbeitet 
erhält ein perfektes Ergebnis.



 editorial

Nur wer mit hochwertigen 
Produkten arbeitet 
erhält ein perfektes Ergebnis.
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editorial

Bei edlen Zutaten für ein gelungenes 6-Gänge- 

Menü mit korrespondierenden Weinen ist es 

wie im Wirtschaftsleben: Qualität, Engagement, 

Kompetenz und Leidenschaft zahlen sich am 

Ende aus. Nur wer mit hochwertigen Produkten 

arbeitet und diese optimal einzusetzen weiß, 

erhält ein perfektes Ergebnis.

Die Hörtkorn-Gruppe engagiert sich seit 1966 

als Versicherungsmakler für Ihre  Interessen. Dabei 

sind wir mit unseren mehr als 160 Mitarbeitern 

immer bestrebt, Ihnen mit den besten verfügbaren 

Produkten die optimale Risikoabsicherung für Ihr 

Unternehmen oder Ihren Privatbesitz anzubieten.

 

Heute bieten wir Dienstleistungen aus einer 

Hand, die über das unabhängige Vermitteln von 

Versicherungslösungen weit hinausgehen. 

Unsere Stärke ist die komplette Beratung in allen 

Fragen einer umfassenden Risikominimierung 

und -absicherung.

Dafür sind wir für Sie da: siebenmal in Deutschland, 

in den USA mit einer eigenen Gesellschaft und in 

über 120 Ländern der Erde. Denn wir wollen, dass 

Sie überall nur die besten Zutaten für Ihren Risiko-

transfer erhalten: zuhause und in der Welt.

Christian Hörtkorn

Geschäftsführender Gesellschafter

Dr. Friedrich E. Hörtkorn GmbH



Schon der Firmengründer Dr. Friedrich E. Hörtkorn, 

eine der visionären Unternehmerpersönlichkeiten 

der Sechzigerjahre, wusste, wie wichtig es für eine 

dauerhafte Geschäftsbeziehung ist, den Kunden 

keine „Fast-Food-Konzepte“ anzubieten. 

Mit der Gründung eines unabhängigen Versiche-

rungsmaklerhauses im Jahre 1966 war er von An-

fang an nicht auf kurzfristigen Profit aus, sondern 

auf zufriedene Kunden. Dieser Grundsatz gilt auch 

heute noch für das Unternehmen, so wie der Spruch 

an der Eingangstüre unseres Haupthauses: »Bonis 

semper patet« – »Das Gute ist immer willkommen«. 

Wir bieten unseren Kunden eine professionelle 

und unabhängige Beratung für individuelle Ver-

sicherungslösungen an – aus Tradition!

Der Erfolg gab und gibt ihm Recht. So wächst das 

Unternehmen stetig: Aus dem Ein-Mann-Unter-

nehmen ist heute eine Firmengruppe geworden, 

die mit über 160 Mitarbeitern die Interessen ihrer 

Kunden vertritt. Aus einem Standort wurden 

sieben über die gesamte Bundesrepublik verteilte 

Geschäftsstellen. Dazu kommt mit JKJ-Hörtkorn 

International, Inc. seit Ende 2008 eine eigene 

US-Gesellschaft.

 Auch die Tätigkeitsfelder haben sich mit den Jahren 

gewandelt. Während sich die Beratung zunehmend 

auf Geschäftskunden konzentrierte, fand eine sinn-

volle Diversifikation statt. Aus dem eigentlichen 

Kerngeschäft wurde eine „6-Sterne-Kompetenz“, 

bestehend aus der Beratung und Vermittlung 

von Versicherungsprodukten, Risikomanagement, 

Schadenmanagement, Vorsorgemanagement, 

Kreditversicherung und Factoring sowie Finanz-

dienstleistungen.

Seit 1994 teilt sich der Unternehmensgründer 

Dr. Friedrich E. Hörtkorn die Geschäftsleitung mit 

seinem Sohn Christian Hörtkorn, von dem er weiß, 

dass er das gleiche Ziel im Auge behält. Mit der 

Verjüngung der Leitungsebene hat sich an der 

hundertprozentigen Einsatzbereitschaft und 

Kompetenz nichts verändert. Auch nicht die vom 

Gründer gelebte und im Unternehmen etablierte 

Maxime: Im Fokus steht immer der durch und 

durch zufriedene Kunde!

Es gibt immer 
mehrere Möglichkeiten 
eine Aufgabe zu lösen.
Welche schmeckt Ihnen besser?

H H H H H H  HÖRTKORN: 6-Sterne-kompetenz

Dr. Friedrich E. Hörtkorn
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Warum wir ein idealer Ansprechpartner 

für den Versicherungsschutz 

Ihrer Auslandsgesellschaften sind:

Es gibt immer 
mehrere Möglichkeiten 
eine Aufgabe zu lösen.
Welche schmeckt Ihnen besser?

Wir bieten 
weltweiten 
Versicherungsschutz
aus einer Hand!

Dr. Friedrich E. Hörtkorn GmbH

sEit/sincE 1966
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hörtkorninternational

W E Lt W E i tE  kom p E tE n z  F ü r  i H r E  s i c H E r H E i t

Solutions 

Vernetzen sie ihr weltweites 

risikomanagement und steigern 

sie dessen Effizienz. 

master your worldwide 

risk management and improve 

its efficiency

Exc E L L E n c E  F o r  Yo u r  i n s u ra n c E  n E E D s  –  Wo r L DW i D E

Risk
a World of

4. Globales Know-how

Das Hörtkorn-Netzwerk hat im Bereich 

Auslandsversicherungen ein erstklassiges 

Know-how. Auf unsere Leistungsbereitschaft 

ist nicht erst im Schadenfall weltweit Verlass. 

5. Mitgliedschaft in einem 

internationalen Maklernetzwerk

Durch unsere Mitgliedschaft im UNiBA-

Partners Netzwerk können wir Ihnen einen 

weltweit einheitlich hohen Servicestandard 

gewährleisten. Über das UNiBA-Partners 

Netzwerk werden wir zudem regelmäßig 

über länderspezifische Veränderungen und 

Besonderheiten informiert und können Sie 

so bestmöglich auch präventiv beraten.

1. Weltweiter Versicherungsschutz nach Maß

Unsere flexiblen Versicherungskonzepte gewähr-

leisten in nahezu jedem Land den gewünschten 

Versicherungsschutz. Durch unser weltweites 

Netzwerk können wir dabei auch international 

den Servicestandard bieten, den Sie von uns in 

Deutschland gewohnt sind. 

2. Globale Steuerung und Kontrolle

Wir bieten Ihnen eine zentral organisierte Steu-

erung und Kontrolle aller weltweiten Versiche-

rungsbelange, individuell zugeschnitten auf Ihre 

persönlichen Bedürfnisse. Sie haben mit uns nur 

einen Ansprechpartner! 

3. Kompetente Ansprechpartner vor Ort

Unser Hörtkorn-Netzwerk ermöglicht es, 

Ihre Auslandstöchter vor Ort durch Partner zu 

betreuen, die wie wir spezialisiert sind auf die 

Betreuung überwiegend mittelständischer 

Kunden. Dadurch erhalten Ihre Auslands-

gesellschaften auch vor Ort eine kompetente 

Betreuung „auf Augenhöhe“, in den USA sogar 

durch eine eigene Gesellschaft.

Durch eine Vielzahl von Spezialisten reicht unser 

Angebot von schwäbischer Hausmannskost bis zu 

internationalem Fusion Food. 

Für Unternehmen mit Auslandsstandorten ergibt 

sich aufgrund der internationalen Vernetzung von 

Entwicklung, Produktion und Vertrieb eine beson-

ders komplexe Risikosituation. Sie sind innerbetrieb-

lich hohen Abhängigkeiten ausgesetzt. Ihre Haftung 

ist durch national unterschiedliche Gesetzgebung 

und Gerichtsbarkeit geprägt. Schließlich sind die 

nationalen Versicherungsmärkte und Versiche-

rungsmöglichkeiten sehr unterschiedlich. 

Um Ihnen unseren erstklassigen Service auch 

weltweit zu bieten sind wir Mitglied eines der 

größten unabhängigen Maklernetzwerke der Welt, 

UNiBA-Partners. Unser Netzwerk ist mit knapp 

50 Mitgliedsunternehmen in mehr als 120 Ländern 

der Welt vertreten. Außerdem sind wir seit Ende 

2008 selbst mit einer eigenen Gesellschaft in den 

USA vertreten: JKJ-Hörtkorn International, Inc.
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Die Kernkompetenz unseres Hauses ist die 

unabhängige und professionelle Beratung und 

die Vermittlung von Versicherungsprodukten 

zu Ihrem Vorteil. 

 

Unsere Spezialisten beraten Sie zu den auf dem 

deutschen und auf internationalen Märkten ver-

fügbaren Versicherungslösungen. Nach einer um-

fassenden Analyse Ihrer Risikosituation bieten wir 

H H H H H H Beratung und Vermittlung  von Versicherungsprodukten

Ihnen eine Auswahl sinnvoller Produkte an, die auf 

Ihren individuellen Versicherungsbedarf zugeschnit-

ten sind. Dabei können wir auf eine über 40-jährige 

Erfahrung zurückgreifen. 

 

Auch nach Abschluss der Versicherungen be-

obachten wir in Ihrem Interesse den Markt intensiv 

und nehmen, wenn notwendig und sinnvoll, 

Änderungen zu Ihrem Vorteil vor.
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Welches Produkt ist das Beste?  
Der Marktplatz der Versicherungsprodukte ist fast so unübersichtlich 

wie der berühmte frühere „Bauch von Paris“, das Quartier des Halles.



Ein perfektes Ergebnis 
durch die richtigen Zutaten 
und KNow-How durch 
jahrelange Erfahrung.

Versicherungen sind das letzte Glied der Kette 

des Risikomanagements, dessen Aufgabe es ist, 

Gefahren zu identifizieren, bewerten, minimieren 

bzw. zu vermeiden und schließlich, wenn sinnvoll 

und möglich, zu versichern. 

Als internes Frühwarnsystem stellt Risikomanage-

ment einen entscheidenden Faktor für erfolgreiche 

Unternehmenssteuerung dar. Das Risikomanage-

ment orientiert sich dabei an den Risikofeldern Ihres 

Unternehmens: strategische Risiken, Marktrisiken, 

H H H H H H risikomanagement

Finanzmarktrisiken, politische/rechtliche Risiken, 

Risiken aus Corporate Governance, Leistungsrisiken. 

Ziel der Hörtkorn-Gruppe ist es, durch ein aktives 

und integriertes Risikomanagement-System den 

Wert Ihres Unternehmens zu steigern. 

Mit eigenen Spezialisten und unserem Hörtkorn-

Risiko-Netzwerk (HRN) bieten wir Dienstleistungen 

rund um den Bereich Risikomanagement an.

H H H H H H

Dr. Friedrich E. Hörtkorn GmbH

SEIT 1966

risikomanagement

K O M P E T E N Z  F Ü R  I H R E  S I C H E R H E I T

HEILBRONN  BERLIN  CHEMNITZ  MANNHEIM  NÜRNBERG  OFFENBURG  STUTTGART  PHILADELPHIA (USA)

Dr. Hörtkorn Risk Engineering

Risikomanagement muss ganzheitlich gesehen werden

und darf sich nicht nur auf einzelne Bereiche wie beispielsweise 

Sicherheit, Umwelt oder Qualität der Produkte beziehen.  

Fragen Sie uns, wir unterstützen Sie bei diesem Projekt!

Risiken
Mit Erfahrung 

und kompetenter 

Unterstützung

haben Sie Ihre

sicher im Griff!

Welches Produkt ist das Beste?  
Der Marktplatz der Versicherungsprodukte ist fast so unübersichtlich 

wie der berühmte frühere „Bauch von Paris“, das Quartier des Halles.
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Wenn es bei Ihnen mal überkocht ...

	 Sie als unser kunde 
	 haben die Möglichkeit, 
	 Schäden bequem online 
	 zu melden.

->	www.dr-hoertkorn.de	

H H H H H H schadenmanagement

Ist ein Schadenfall eingetreten, erhalten Sie 

kompetente, aktive Unterstützung durch 

unsere Experten, die dafür sorgen, dass Ihre 

Interessen nachhaltig vertreten werden. Wir 

koordinieren für Sie die gesamte Schadenab-

wicklung: von der schnellen Schadenaufnahme 

und Besichtigung über die Korrespondenz 

mit Anspruchstellern und Versicherern bis hin 

zur Regulierung. Sie profitieren von unserem 

Netzwerk. Zu unseren Kooperationspartnern 

gehören unabhängige Sachverständige, 

renommierte Fachanwälte und professionelle 

Risk-Manager. 
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Gesundheitsschutz

Das deutsche Gesundheitssystem befindet 

sich im Umbruch: Leistungskürzungen und 

eine Verunsicherung der Versicherten sind die 

Folge. Da sind kompetente Ansprechpartner 

gefragt, die zuverlässig und seriös beraten. 

Die Hörtkorn-Gruppe zeigt Ihnen Wege auf, 

wie die Versorgungslücken Ihrer Mitarbeiter 

kostengünstig über Belegschaftsmodelle 

geschlossen werden können. 

Wir bieten unseren Kunden die ganze Band-

breite von Versicherungslösungen an: 

Krankenvoll-, Zusatz- und Pflegeergänzungs-

Versicherung; Berufsunfähigkeitsabsicherung; 

Absicherung von schweren Krankheiten und 

von ins Ausland entsendeten Mitarbeitern.

Fast alle Menschen machen sich Gedanken um ihre finanzielle Zukunft. 

Doch nur die wenigsten sorgen tatsächlich ausreichend vor. Mehr als zwei Drittel halten 

deshalb eine regelmäßige und kritische Überprüfung ihrer Altersfinanzen für dringend 

erforderlich. Mit anderen Worten: Das Thema Altersvorsorge wird in Deutschland 

immer wichtiger. Und der Bedarf an fundierter Vorsorgeberatung daher immer größer.

Die Hörtkorn-Gruppe berät und begleitet Ihr 

Unternehmen in allen Fragen der betrieblichen 

und privaten Altersversorgung. Diese Unter-

stützung erhalten Sie bis hin zu so speziellen 

Themen, wie der Auslagerung bestehender 

Versorgungsverpflichtungen auf einen exter-

nen Versorgungsträger und der Einrichtung 

innovativer Lebensarbeitszeitmodelle. 
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Betriebliche Altersversorgung

Flexible und innovative betriebliche 

Altersversorgungssysteme gewinnen zur 

Mitarbeiterbindung und -anwerbung 

immer mehr an Bedeutung. Denn einerseits 

sind durch Einschnitte in der gesetzlichen 

Rentenversicherung Versorgungslücken 

entstanden – andererseits hat der Arbeit-

nehmer einen Rechtsanspruch auf betrieb-

liche Altersversorgung. 

 

Dabei stehen Sie als Unternehmer bei der 

Einrichtung und späteren Verwaltung des 

Versorgungswerkes vor einer komplexen und 

folgenreichen Entscheidung. Die Vielschich-

tigkeit der Durchführungswege, die Vielzahl 

von Anbietern und Produkten sowie die sich 

ständig ändernde Rechtsprechung erfordern 

einen kompetenten Versicherungspartner, der 

mit Ihnen gemeinsam ein auf Ihr Unterneh-

men zugeschnittenes Modell einrichtet, aber 

auch bestehende Versorgungswerke überprüft, 

an die aktuellen Rahmenbedingungen anpasst 

und betreut. 

 

H H H H H H  vorsorgemanagement

Damit Sie auch im Alter 
noch was zum BeiSSen haben ...



Durch unsere Fachkompetenz und langjährige 

Erfahrung sind wir in der Lage, Risiken im Debito-

renbereich zu erkennen und individuelle Lösungen 

zu erarbeiten. Dabei nehmen wir bei bereits beste-

henden Kreditversicherungsverträgen zunächst eine 

sorgfältige Analyse des Vertrages vor und unter-

breiten danach gezielt Verbesserungsvorschläge. 

Selbstverständlich kümmern wir uns aktiv um die 

laufende Betreuung des Vertrags und überwachen 

dessen Konditionen. Ebenso unterstützen wir Sie 

bei der Regulierung von Schadenfällen. 

H H H H H H  Kreditversicherung und Factoring
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Die Finanzierungsalternative Factoring wird 

zunehmend wichtiger und beliebter. Immer 

mehr Unternehmen, die sich finanzierungsseitig 

auf Bankkredite fokussieren, nutzen die vielen 

Vorteile des Factoring. So schützt Factoring vor 

Forderungsausfällen und sorgt für umgehende 

Liquidität – bis zu 90 % der Forderungssumme 

werden bei Vorlage der Rechnung sofort aus-

gezahlt. Eine professionelle Aufwand-Ertrags-

Analyse zeigt ein sehr günstiges Bild von dieser 

Finanzierungsform. Dazu sollten Sie sich jedoch 

von einem Spezialisten beraten lassen, der die 

Komplexität der verschiedenen Factoring-

Varianten und des Marktes beherrscht.

Weil das Risiko 
überschaubar bleiben sollte ...
bieten wir, als einer der wenigen unabhängigen Anbieter auf dem deutschen Markt, 

bedarfsgerechte und professionelle Kreditversicherungen an.



hörtkorn Seite 11

	 Fordern Sie doch einfach 
	u nseren aktuellen 
	 Finanznewsletter an:

->	finanzdienstleistungen@dr-hoertkorn.de

HÖRTKORN-FINANZ-INFOLINE: 07131 949-200 UND -201

unabhängige und kompetente anlageberatung Ausgabe November/Dezember 2009

finanzselect
ausgewählte 
produktempfehlungen 
für unsere mandanten

eCe-Center
1a-lage in dortmund!

top-einzelhandel in Innenstadtlage  +++  Bewährtes erfolgreiches konzept  
Vorgängerfonds schütten bis zu 38% p.a. aus  +++  hohes Wertsteigerungspotential      

leistungsbilanZ (auszgugsweise)

Olympia-Einkaufszentrum München (1979 errichtet) 38% Ausschüttungen p.a./Zweitmarktpreis bis zu 460%

ECE-Center Krakau (2006 errichtet) 9,75% Ausschüttungen p.a. / Zweitmarktpreis bis zu 137 %

ECE-Center Hannover (2008 errichtet) 6,00 % Ausschüttungen p.a.nach Steuern/Einnahmen bereits über Prospekt

„neues thier-areal“
ImmobIlIen–DeutschlanD

starker

platzierungs-

verlauf!

exklusives 

kontingent 

460 % auf die nominaleinlage! 
das war der höchste preis der jemals für einen 
immobilienfonds auf dem Zweitmarkt bezahlt 
wurde. es handelt sich um das eCe-Center 
münchen (olympiaeinkaufszentrum). 
ein projekt das aktuell 38% p.a. an seine An-
leger ausschüttet.

gerade in der krise erweisen sich innerstädti-
sche einkaufscenter als langfristig stabile und 
ertragreiche Investition. beispiel:  die deutsche 
euroshop ag hält ein portfolio von 16 eCe-Centern 
und konnte als einziges börsennotiertes immo-
bilienunternehmen ende 2008 einen höheren 
Börsenwert ausweisen als zu Beginn des Jahres.

mit dem neuen projekt, dem thier-areal in 
einer der frequenzstärksten fußgängerzonen 
deutschlands, in absoluter Zentrumslage von 
dortmund haben auch sie die Chance an der 
eCe-Sonderkonjunktur teilzuhaben.

150 verschiedene mieter auf rd. 33.000m2 Ver-
kaufsfläche werden auf der von den dortmundern 
genannten goldmeile bald ihre tore öffnen. 
Vergolden auch sie ihr portfolio mit diesem ein-
zigartigen investment.

    kurZ-CheCk 

 Ausschüttungen
-> 6,00 % – 8,00 % p. a. 
 prognostiziert
-> Steuerfrei bis 2017
 Finanzierung
-> reine €uro-Finanzierung – 
 10 Jahre Festschreibung 
->  konservative Kalkulation 
 bei Anschlussfinanzierung 

->  Günstiger Einkaufspreis
-> 15,08 fachen der 
 anfänglichen Jahresmiete
 Besonderheiten    
-> 25% Eigenbeteiligung der
 Familie Otto (Otto Versand)
->  100% Inflationsschutz 
 durch Indexierung
     Beteiligung
->  ab € 10.000 zzgl. 5 % Agio

eine information  der
dr. friedriCh e. hörtkorn 
gmbh  heilbronn

seit 1966

HÖRTKORN-FINANZ-INFOLINE: 07131 949-200 UND -201

unabhängige und kompetente anlageberatung
Ausgabe Juli/ August 2010

ausgewählte 

produktempfehlungen 

für unsere mandanten

eine information  der

dr. friedrich e. hörtkorn 

gmbh  heilbronn

seit 1966

einzelhandels-

immobilien:
fachmarktzentren

ImmobIlIen DeutschlanD

Investieren Sie in 

HandelSImmobIlIen! 

... oder gehen Sie nicht einkaufen?

   
 
 finanz-check 

	 vierteljährliche	

	 Ausschüttungen*

->	 6,00%	p.a.	

	 Laufzeit	

->	 15	Jahre

	 Einnahmesicherheit

->	 langfristige	Mietverträge	

	 mit	TOP-Einzelhandels-

	 adressen

	 Beteiligung

->	 Ab	€	20.000,-	

	 zzgl.	5,00%	Agio		

	 *	Gemäß	Prognoserechnung

die hahn gruppe bietet mit ihrem neuen 

pluswertfonds nr. 151 eine bewährte 

möglichkeit in den deutschen einzelhandel 

zu investieren. langfristige mietverträge 

mit branchengrößen wie obi, edeka, toom 

baumarkt, charles Vögele, dm, deichmann 

etc. bieten für den anleger die notwendige 

sicherheit und investitionsanreize.

der fonds investiert in zwei exponierte 

fachmarktzentren in nordhorn sowie in 

offenbach.

nordhorn: ringcenter (baujahr: 2007) mit 

ca. 23.400 m2 gesamtmietfläche sowie  

600 parkplätzen. hauptmieter ist edeka, 

die unter der eigenmarke „marktkauf“ ein 

sb-warenhaus betreibt.

offenbach: neubau mit ankermieter edeka 

und obi mit insgesamt rund 17.200 m2 

gesamtmietfläche sowie 500 parkplätzen. 

hervorragende Verkehrsanbindung durch 

die direkte lage an der ost-west-achse der 

bundesstraße b 43 in offenbach.

hohe einnahmesicherheit: der fonds bietet 

bei vierteljährlichen Auszahlungen von 6,00% 

p.a.* eine sehr hohe Sicherheit durch boni-

tätsstarke ankermieter mit lang laufenden 

indexierten mietverträgen (bis zu 20 Jahre).

konservative kalkulationsparameter: 

die zinsen der fremdfinanzierung sind für 

den fonds für 10 Jahre festgeschrieben. die 

fremdfinanzierung erfolgt zu 100% in euro.

einzelhandelsimmobilien bieten historisch 

gesehen konstante ausschüttungen und 

gleichzeitig höchstkurse im Zweitmarkt.

die hahn gruppe ist seit mehr als 25 Jahren 

ein auf einzelhandelsimmobilien speziali-

siertes emissionshaus mit hervorragender 

leistungsbilanz und hoher transparenz.

+++ 6,00 % p.a. Ausschüttungen* +++ geringe Steuerbelastung

vierteljährliche Auszahlung +++ langfristige mietverträge (bis zu 20 Jahre) 

+++ obi, edekA, toom baumarkt, vodafone etc.

Eine erlesene auswahl ...

H H H H H H finanzdienstleistungen

Durch unsere Unabhängigkeit und Markttransparenz profitieren Sie von der 

kritischen Analyse und individuellen Auswahl unserer Empfehlungen. Sie ist die 

Grundlage unseres Anspruchs einer am Kunden orientierten Beratung und Betreuung. 

Für Ihren Anlageerfolg benötigen Sie nicht nur die richtigen, auf Ihre Bedürfnisse 

zugeschnittenen Investments, sondern auch den richtigen Beratungspartner. 

Unser kompetentes Team verfügt über langjährige Erfahrung und ein enges Netzwerk 

zu den namhaftesten Anbietern in der Finanzbranche.



kompetenz für ihre sicherheit

Verband 
Deutscher 
Versicherungs-
makler e.V.
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Weitere Firmen 
der Hörtkorn-Gruppe:

k o m p e t e n z  f ü r  i h r e  s i c h e r h e i t

Dr. Friedrich E. Hörtkorn GmbH
Versicherungsmakler
Oststraße 38 –44
74072 Heilbronn
Tel +49(0)7131 949-0
Fax +49(0)7131 949-199
info@dr-hoertkorn.de
www.dr-hoertkorn.de

seit 1966

heilbronn  berlin  chemnitz  mannheim  nürnberg  OFFENBURG  stuttgart  PHILADELPHIA (USA)


